
Nous sommes experts en gestion de câbles et 
en technologie CEM pour l‘industrie depuis 
1995. Les grands industriels mondiaux nous 
font confiance et s‘appuient sur notre expertise 
et notre forte innovation. Au siège de notre 
entreprise à Eschach (Allemagne), entre Aalen et 
Schwäbisch Gmünd, nous fabriquons nos pro-
duits et les distribuons dans plus de 60 pays à 
travers le monde. icotek GmbH & Co. KG est une 
entreprise familiale de taille moyenne, dirigée 
par son propriétaire, et forme avec ses différen-
tes filiales le groupe icotek en pleine croissance. 
Nous sommes unis par le désir de pouvoir offrir 
chaque jour à notre clientèle nos standards de 
qualité élevées. Et tout cela dans un environne-
ment de travail moderne et positif.

Votre contact :

 	 Didier Sauteur 
 	 071 858 23 23
 	 d.sauteur@icotek.ch

Veuillez envoyer votre candidature complète en 
indiquant votre disponibilité au plus tôt et vos 
prétentions salariales, à :  
d.sauteur@icotek.ch

icotek (swiss) AG
Wiesenstrasse 14 | CH-9327 Tübach

Plus d‘informations :

/icotekKarriere

/icotek_group

/company/icotek-group

icotek.com/karriere

RESPONSABLE COMMERCIAL (H/F/D) 
  en Suisse romande   

 � Une phase d‘intégration adaptée à vos besoins
 � �Travailler avec une équipe motivée, avec de courts chemins décisionnels
 � Des tâches stimulantes et variées dans une industrie novatrice et tournée vers l‘avenir
  �Rémunération liée à la performance 
  Une voiture de société également disponible pour un usage privé

  Développement et entretien du portefeuille clients sur une zone géographique donnée
  �Prospection intensive de nouveaux clients professionnels
  Développement de nouveaux marchés de vente et lancement de nouveaux produits
  �Propositions technico-commerciales et participation aux salons professionels

Vos missions :

Nous vous demandons :

Nous vous proposons :

  Vous êtes issu d‘une formation technique et possédez une connaissance  
     technique pertinente, de préférence dans le domaine de l‘électricité industrielle
  Vous avez déjà une expérience dans la vente de produits techniques
 � Vous vous caractérisez par une forte orientation client et marché et la capacité à  

communiquer autour des avantages techniques des produits de la marque
  Vous maîtrisez couramment le Français (parlé et écrit)
  Des compétences linguistiques supplémentaires, par ex. l‘Allemand ou l‘Anglais, sont un plus
  Votre volonté de partir en déplacements professionnels complète votre profil

icotek s‘agrandit. Rejoignez notre équipe en tant que :


